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Liebe Vertriebspartnerin, lieber Vertriebspartner, 
 
mit diesen MaklerNews bekommen Sie aktuelle Informationen des Münchener Verein, die 
Sie bei Ihrer täglichen Arbeit unterstützen sollen. 

• Einladung zum VorsorgeFachForum von PremiumCircle in 
Mannheim 
Sichern Sie sich gleich Ihre kostenlose Teilnahme am 21. September 2020 in 
Mannheim. Unter dem Motto "Alles drin. Mehr geht nicht." 

• Arbeitskraftabsicherung - Wir lassen unsere Kunden nicht 
im Stich 
Nur rund ein Drittel der Handwerker erreicht den Ruhestand, ohne 
berufsunfähig zu werden. Mit einer speziellen BU-Versicherung für 
Handwerker bietet der Münchener Verein einen extra günstigen Schutz für 
diese Hochrisikogruppe. Mehr dazu in einem Interview mit Pfefferminzia. 

• Der Münchener Verein ist Gesamtsieger im Bereich 
Kundenorientierung 
In der Studie „ServiceAtlas Private Krankenzusatzversicherer 2020“ erhält 
der Münchener Verein siebenmal sehr gut! 

 
 

 
Wir laden Sie herzlich am Montag, den 21. September 2020 zum 
VorsorgeFachForum von PremiumCircle in Mannheim ein 
 
Die Veranstaltung steht unter dem Motto: "Alles drin. Mehr geht nicht."  
 
Dies sind die Kerninhalte: 
• Aktuelle Tarifanalysen für biometrische Versicherungsprodukte mit den Schwerpunkten 

PKV, BU und Pflegeversicherung 

• PKV und GKV im aktuellen Systemvergleich 

• Anforderungen an medizinische Gutachten in der privaten Versicherungswirtschaft und 
Sozialgerichtsbarkeit 

• Grundsätzliche Herausforderung bei der Anspruchstellung und Durchsetzung von 
Berufsunfähigkeitsleistungen 

• Betriebliche Einkommenssicherung mit verständlichem Vertragswerk ohne 
unverbindliche Formulierungen und unbestimmte Begriffe 

 

https://www.pfefferminzia.de/arbeitskraftabsicherung-wir-lassen-unsere-kunden-nicht-im-stich/0


 
Erleben Sie Vertreter aus Wirtschaft, Politik und Gerichtsbarkeit im Schlagabtausch mit dem 
Publikum zu relevanten Zukunftsfragen der Versicherungswirtschaft. Sie bekommen 
umfangreiche Einblicke, Daten und Fakten, Anregungen, Strategien und Visionen, um für 
Ihre Kunden das Beste zu geben.  
 
Die Teilnahmegebühr beträgt 299,- Euro inkl. MwSt. Seien Sie unser Gast und wir 
übernehmen die Teilnahmegebühr komplett für Sie. Fordern Sie gleich Ihren 
persönlichen Voucher an bei Ihrem zuständigen Maklerbetreuer oder Frau Skoro 
(skoro.klaudia@muenchener-verein.de).  
 
Sichern Sie sich noch heute Ihren Platz, denn die Teilnehmerzahl ist limitiert. 
Weitere Informationen zur Veranstaltung finden Sie unter: www.vorsorgefachforum.de  
 
 
 
 
 
 
 
Weitere Informationen zum Münchener Verein finden Sie unter www.mv-
maklernetz.de 
Unterstützung bekommen Sie auch von unserem Makler-Service:  
Tel. 089/5152-1015, maklerservice@muenchener-verein.de 
und Ihrem regional zuständigen Maklerbetreuer. 
 
 
 
 
Arbeitskraftabsicherung - Wir lassen unsere Kunden nicht im 
Stich 
 
Nur rund ein Drittel der Handwerker erreicht den Ruhestand, ohne berufsunfähig zu 
werden. Das liegt an der jahrzehntelangen harten, teilweise auch gefährlichen Arbeit auf 
Dächern, Gerüsten und auf dem Bau. Jeder fünfte BU-Fall geht bei Handwerkern auf 
einen Unfall zurück, rund jeder dritte BU-Fall auf orthopädische Schäden, insbesondere 
an den Gelenken und Bandscheiben. 
Mit einer speziellen BU-Versicherung für Handwerker bietet der Münchener Verein einen 
extra günstigen Schutz für diese Hochrisikogruppe. 
 
In einem Interview mit Pfefferminzia spricht Michael W. Matz, Leiter des Fachbereichs 
Produktmanagement und Marketing beim Münchener Verein, über die Hintergründe der 
Produktentwicklung. Es werden insbesondere die Unterschiede und die Zielrichtung der 
Top-Variante und der Aktiv-Variante der Deutschen Handwerker BU erläutert. 
 
Hervorzuheben ist, dass der Tarif von fast allen Handwerksberufen bis 67 Jahre 
abgeschlossen werden kann. Das ist auf dem Markt nicht üblich. Wir wissen, dass mit 
dem Alter auch die Gesundheitsrisiken wachsen, aber wir lassen unsere Kunden nicht 
im Stich! 
 
Das vollständige Interview finden Sie unter:  
https://www.pfefferminzia.de/arbeitskraftabsicherung-wir-lassen-unsere-kunden-
nicht-im-stich/0 
 
 

Selbstverständlich gibt es ein stimmiges Hygiene- und Sicherheitskonzept, um die 
Veranstaltung unter Berücksichtigung geltender und zukünftiger Abstands- und 
Hygieneregeln durchzuführen.  
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Die Tarifmerkmale und Vorteile für Ihre Kunden im Überblick: 
• Versicherungsabschluss ist bei Ihnen für fast alle Handwerksberufe bis 67 Jahre 

möglich 
• Beitrags- und Leistungsdynamik möglich 
• Vielfältige Nachversicherungsgarantien 
• 10 % Existenzgründer-Rabatt in den ersten 3 Jahren 
• 2 Monatsrenten Einmalleistung bei Arbeitsunfall 
• Lückenloser Übergang vom Krankentagegeld zur BU-Rente – unabhängig, wo Ihr 

Kunde sein Krankengeld versichert hat 
• Einstufung von Azubis, als ob die Ausbildung bereits abgeschlossen wäre 
 
Weitere Produktinformationen finden Sie unter https://www.mv-maklernetz.de/DHBU 
Unterstützung bekommen Sie auch von unserem Makler-Service:  
Tel. 089/5152-1015, maklerservice@muenchener-verein.de 
und Ihrem regional zuständigen Maklerbetreuer. 
 
 
 
Münchener Verein ist Gesamtsieger im Bereich 
Kundenorientierung 
Platz 1 im Ranking bei ServiceValue 
 
Sie stehen sicherlich auch oft vor der Frage: Welcher Versicherer ist besonders 
kundenfreundlich? Das Analysehaus ServiceValue veröffentlicht in seinem „Service-Atlas 
Krankenzusatz-Versicherer 2020“ das Ergebnis einer Online-Befragung, die sich um diese 
Frage drehte.  

Untersucht wurde die Kundenorientierung der privaten Krankenversicherer in der 
Zusatzversicherung. Der Münchener Verein bietet erneut die beste Kundenorientierung – 
zum 2. Mal in Folge. 

Bewertet wurden Erreichbarkeit, Produktleistung, Kundenberatung, Kundenservice, 
Kundenkommunikation und Preis-Leistungs-Verhältnis. Als Gesamtsieger erhält der 
Münchener Verein in allen 6 Bereichen ein „sehr gut“ und ist damit die einzige Gesellschaft, 
die dies erreicht.  
 
Den gesamten Artikel finden Sie im Versicherungsjournal: 
https://www.versicherungsjournal.de/markt-und-politik/die-krankenzusatz-anbieter-mit-der-
besten- 
kundenorientierung-138914.php?vc=nl&vk=138914 

 
Weitere Informationen zum Münchener Verein finden Sie unter www.mv-
maklernetz.de 
Unterstützung bekommen Sie auch von unserem Makler-Service:  
Tel. 089/5152-1015, maklerservice@muenchener-verein.de 
und Ihrem regional zuständigen Maklerbetreuer. 
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